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O Desafio

Com atuacdo em 9 paises desde 2010,
a Helexia € uma empresa do grupo
multinacional francés Mulliez que é
também composto pelas empresas
Leroy Merlin, Decathlon, Obramaix,
Auchan e Voltalia.

Ha 3 anos no mercado brasileiro, a
Helexia se fornou um dos maiores
players do pais no segmento de
geracgado solar distribuida. Com mais de
100 MW em contratos em projetos
remotos, a Helexia ja tem presenca nas
cinco regidoes do pais e 10 estados
orasileiros.
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Pautada nos pilares da inovacao e
conectividade, a Helexia agrega ao
seu modelo de negdcios 0 Uso
eficiente dos dados de forma a buscar
solucoes que gerem Impactos positivos
ao0s seus clientes. Com experieéncia de
atuacao no setor solar FV em outros
paises, a Helexia estreou no Brasil certa
da necessidade de compreender @
fundo a regulacdo local, riscos e
oportunidades do mercado brasileiro.

CELA

Na Helexia, estamos sempre
abertos d melhoria confinua €
iInovacdo, o que tem favorecido o

busca por ferramentas que
POSSAM gerar Impacto positivo No
SUCESSO de Nossos projetos, e
conseqguentemente, gerar valor
agregado para Nossos clientes.

- sinalizou Bruno Vieira, Diretor
Comercial da Helexia Brasil.
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Acoes

Para cumprir o desafio imediato e posicionar-se com
credibilidade no mercado, a Helexia contratou o Re.value,
um software por assinatura para andlise completa da
viabilidade financeira de projetos de geracdo distribuida
solar no Brasil. Refletindo a experieéncia de mais de 9 anos da
CELA em assessoria financeira no mercado de renovaveis, O
sofftware abrange todos os modelos de negdcios de geracao
solar distribuida e conta com informacdes atualizadas de
tarifas, regras regulatdrias, impostos e beneficios tributdrios.

O software € usado pela drea comercial para responder as
solicitacoes de clientes e ajudd-los a determinar o modelo de
negodcios mais adequado as suas necessidades de energia.
Posteriormente, o software se tfornou uma ferramenta chave
na estratégia da Helexia permitindo que a empresa se
antecipasse as demandas dos clientes com um portfolio de
projetos em diversas regioes do pais.

eeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeee

Inicialmente o Re.value era
usado para atender as
demandas gue chegavam dos
Nossos clientes. Agora, ele &
também usado de maneira
estratégica - fazemos simulacoes
de varios projetos em diferentes
regioes nos antecipando d
demanda futura dos clientes e
criando um banco de projetos
muito competitivos”

- comenta Cinthia Nazario,
trainee comercial. .
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A cada mudanca de tarifa das 115 distri
regulatodria, por exemplo, o Re.value € a
especialistas da CELA garantindo que a

ouidoras do pais ou alteracdo
tualizado pela equipe de
Helexia fenha seguranca

sobre as ofertas aos seus clientes e garantindo projetos sustentdveis em
longo prazo. Uma outra funcionalidade bastante usada pela Helexia é
a sugestao de pardmetros que o Re.value oferece.

O Re.value agjuda a entender as premissas de
viabilidade financeira, distinguindo o que é realmente

relevante e gue ndo é. Definiti

vamente nos ajudou a

ser muito critficos com nossos inputs. A ferramenta
fraz seguranca de que estamaos

fazendo o trabalho certo e be
E uma consultoria viva pra nos

- elogia Cinthia Nazario.

% clean energy latin america
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Resultados

Partindo para o terceiro ano de assinatura do
Re.value, a Helexia jd incorporou a ferramenta no
dia- a dia dos negocios. Além de permitir a criacdo
de um banco competitivo de projetos, o Re.value

tem sido muito Util como repositorio de informacaoes.

Com o Re.value temos o historico dos
projetos simulados com todos os
parametros utilizados. Isso nos permite
retomar a avaliacdo de projetos
antigos e ainda fem sido essencio
paAra reportes internos da companhio
em nivel global”

- destaca Bruno Vieira, Diretor
Comercial da Helexia Brasil.

clean energy latin america

E quando se trata de andlise de viabilidade de
orojetos, a Helexia leva o tema muito a sério - em

3 anos realizou quase 10 mil simulagoes de projetos
combinando diferentes varidveis de desconto ao
cliente, tfaxa inferna de retorno, localizacdo,
capex, etc.
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Em 2021, a Helexia celebrou um acordo de geracdo
distribuida de 20 anos com a Vivo com 24 usinas solares em
varias regidoes do pais. E o apetite da empresa continua
grande: com disponibilidade de capital proprio, a empresa
anunciou o plano de investimentos de R$500 milhoes em
projetos solares no Brasil.
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Re.value

Desenvolvido pela CELA e comercializado vio
software as a servisse (SaaS) o Re.value € uma
plataforma online que revoluciona a andlise e
tomada de decisao de investimentos em projetos
de geracao distribuida (GD), auxiliando investidores,
financiadores e empresas de energia.

A partir de informacoes de projeto fornecidas pelo
usuario e suposicoes de mercado sugeridas pelo
aplicativo, o software realiza andlises detalhadas de
viabilidade financeira do projeto para os principais
modelos de negdcios e produtos de GD no Brasil.

Saiba mais: revalue.cela.com.br
Contato: info@cela.com.br
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